A CPCis é o Revendedor Nacional
de Contratos Microsoft SPLA

S P LA Services Provider Licence Agreement

A CPCis uma vez mais como parceira da Microsoft é a
empresa Revendedora Nacional de Contratos Microsoft
SPLA, é este programa Microsoft que a CPCis coloca a
disposicdo dos seus clientes/empresas, permitindo-lhes
licenciar produtos Microsoft para que possam tambem
eles oferecer aos clientes servicos de software e aplicacoes
hospedadas. O programa SPLA proporciona beneficios

tanto para os usuarios quanto para quem os hospeda.

As empresas que tenham celebrado um
acordo SPLA, apenas necessitam de
reportar as licencas utilizadas, isto e,
apenas sao licenciados os produtos que
efectivamente sao utilizados.

CONTACTOS:

Mail msft spla@cpcis.pt URL www.cpcis.pt/spla

Susana Nunes 2147062 73
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I
O SPLA & um modelo de licenciamento que permite aos fornecedores de servigos e aos ISVs
I (Independent Software Vendors) licenciarem os produtos da Microsoft para fornecerem
| servicos de software e aplicacdes alojadas em modelo de Hosting aos seus clientes finais.
: Os servicos de software sao servigos fornecidos aos clientes finais que permitem disponibilizar
I produtos licenciados, bem como visualizar, executar, aceder ou, de outro modo, interagir com
: produtos da Microsoft. Estes servigos sdo tipicamente fornecidos a partir de um centro de
I dados (Data Centers) com base num aluguer, subscrigao ou servigo.

O SPLA E APLICAVEL QUANDO...

.. Fornece aos seus clientes finais acesso directo ou indirecto a produtos licenciados da

| Microsoft, tais como Web sites alojados ou aplicagbes de negdcio através de produtos
: licenciados da Microsoft.

| O acesso directo e indirecto ocorre quando:

I Viabiliza os negocios do seu cliente (incluindo transacgoes comerciais com terceiros) atraves

| dos servicos de software
I

I
I — Fornece aos seus clientes o acesso e utilizacao de qualquer aplicagdo (da Microsoft ou outra),

ou

| N . . . . : :
i estando a aplicacdo em execucdao num servidor e em interac¢ao com um produto licenciado da

I Microsoft nesse servidor.
I

..Fornece servicos de software, que interagem com produtos licenciados da Microsoft, aos

| seus clientes finais. No entanto, o licenciado € o parceiro que fornece o servico, nao o cliente

I final,
Il
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I 0S BENEFICIOS DO SPLA INCLUEM !
I

: Fornecimento de servi¢co personalizado.

| Maior flexibilidade no licenciamento de produtos Microsoft aos seus clientes finais num
I ambiente de alojamento dedicado ou ambiente de alojamento partilhado. Pode gerir os
servicos e os direitos de utilizacdao dos produtos Microsoft em representacdo dos seus clientes

finais.

Estrutura de custos flexivel.

I Gracas a uma estrutura de pagamento de licenciamento baseada num modelo de utilizagdo
i mensal, paga apenas pelos itens utilizados pelos seus clientes finais no més anterior. Além

I disso, ndo ha quase lugar a custos iniciais nem compromissos mensais.
I

I
: Vasta seleccdo de versdes de produto actuais

| Acesso a uma vasta gama de produtos licenciados da Microsoft, incluindo aplicacdes de

I servidor e aplicacbes para computadores pessoais. Pode aceder a versao mais recente dos

| produtos licenciados da Microsoft mediante o pagamento de uma mensalidade.

I
| Distribuicdo a escala mundial

i Pode utilizar os produtos licenciados da Microsoft para vender os seus servicos a clientes em

I qualquer parte do mundo.
I
I

I Avalia¢do e teste de Produtos Licenciados.
Il
I Pode testar e avaliar internamente os produtos licenciados da Microsoft durante um periodo

I de 90 dias antes de os disponibilizar aos seus clientes como um servigo.
I

: Expansao da esfera de acgao a organismos empresariais e instituicdes académicas.
| O SPLA inclui inumeras vantagens excepcionais para clientes do campo empresarial e

académico, para que possa expandir o seu leque de oferta de servicos.
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